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“En Catalutia ideramos pero aqui somos los nuevos”

£t grupo financiero cataldn Rwa v Garcla acaba de desem-

barcar en Galicia v ha elegido Vigo para su sede en la

comunidad. La entidad ha iniciado un plan de expansion
fuera de su autonomia de referencia que le estd [levando,
ademds de a Vigo, a iniciar actividad en Madnd y Valen-

cia. Un vigués esid en frente de ta delegaciin gollega, Gui-

llermo Gonzdlez-Concheiro.

es vigués y ejerce de elflo, aun-

que ha pasado los Glimos
afios fuera de la ciudad (primero for-
mindose en Madrid y Estados Uni-
dos, ademis de trabajar para ef San-
tander en Nueva York, v después en
Barcejona, primero en Iz escuela de
negocios de Esade). Responsable del
grupo finahciero catalin Riva y Gar-
cia ha conseguido que los primeros
pasos de Iz entidad fuera de su comu-
nidad de nacimiento sean en Vigo,
ademis de, como es logico, Madrid
¥ Valencia. Gonzdlez Concheiro Jeva
ademds un apellido que no pasa
desapercibido en la ciudad, su padre
fue el impulsor del Sanatorio Con-
cheiro. Riva vy

( : uillermo Gonzilez Concheiro

Guillerme Gonsdles-Concheire
Consefero delegade del grupo financiero

Rive vy frarcle Galicia
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Garcia acaba de desembarcar en Gali-
cia ¥ fo hace en la ciedad. Consti-
ttido en 1992, s un grupo finan-
ciero independiente, no estd integra-
do en ningdn banco, que ofrece ser-
vicios de asesoramientc financiero
en gestidn de parrimonios, mercado
de capitales, “coporate finance” para
empresas, capital riesgo ¥y “asset
management”. La entidad ya tenta
clientes gallegos antes de su llegada
2 la cindad. De hecho asesord la
exclusién de Boifsa de Transportes
Azkar, presidida por el gallego Luis
Ferndndez Somoza. También son
inversores de Filmax, la compahia
audiovisual que preside el gallego
Julio Ferrdindez. Bl afio pasado sus
ingresos superaron los nueve millo-
nes de eurcs, un 50% mds, y sus
beneficios 1.8 millones.

—Acaban de llegar 2 Gail-
cia dqué lineas de negocic
serdn las primerazs parz
desarroilar?
—S8erdn dos las principales
lineas de negocic que
desarrollemos ahora. La
primera serd Ja gestién
de pawimonio, donde
buscamos dar un servi
cio basindonos en I
independencia, la calidad
y el trato personalizado. Lo
que Duscamos es no esta-
blecer ningun minimo
con los clientes, sino
que lo marque el
producto. Un cliente
con uR patrominio
elevado e! producte
serd una sicav, donde
el minimo son 2.4
. millones; en-una cesta
" de fondos ef minimo son
300,004 euros. Somos ges-
rores de patrimonio pero or-
ginadores de ideas de inver-
sidn, por lo gué buscamos
rocdas las oportunidades que
ofrece ol mercado desde un
punto de visto independiente y
que pueda encajar en e perfil del
clientte, 1z otra lnea es la divisién
de finanzas corporativas, donde
nuestro obietive es la empresa fami-
lar,. pero abarcamos un perfii de
compaiiz muy amplio. Desde las
empresis que se estdn planteando
¢t sako al mercade de capiteles,
como en ef caso de Astroc {inmo-
biliaria "en la gue acaba de entrar

Caina Galicia con un 5%), para la que
hemos sido asesares y colocadores
funto con ouas entidades Bnancie-
ras. A partir de ahf el abanico de posi-
bilidades se abte a ampliaciones de
capitat, emision de bonos converti-
bles, apas de exclusién, como iz que
hemos realizado para Transportes
Azkar; o asesoramiento €n umn pro-
ceso de OPA. En los dltimos afios
hemos efecutado 17 operaciones en
el mercado de capitales con compa-
fifas cotizadas. Para otras de menor
dimension pues opersciones de
fusidn y de adquisicion, bisgueda de
sccios financieros o industriales para
desarrollar un plan de nepecio y tam-
bién en consuftoria financiera con la
valoracién de empresas.

—iTiene el mercado gallego dife-

“Aquf en Galicia hay menos concentracién de empresa
cotizade con respecto ol Mediterrdneo, donde levames
desarrollando nuestra activided durante 14 afios. Esto

hace gue en esia comunidad nes tengamos gue dirigir mds

rencias con otros donde va estdn,
fundamentalmente en el Medi
terrancol

—FEn Galicia hay una gran presencia
de secrores COme pescd, granito,
auromdvit 'y madera y hay una con-
centeacion importanie de la empresa
farniliar, lo que para nOSOUos es un
marco suficiente que nos permita
desarroffar nuestra actividad aten-
diendo 1a actividad de estas compa-
filas. Aqul hay menos concentracion
de empresa cotizada con respecto al
Mediterrineo, donde llevamos
desarroliando nuestra actividad
durante 14 afios. Esto have que agqui
nos tengamos que dirigir mds hacia
la empresa familiar,

weiiegan a Yigo porgue ya ticnen
chientes gallegos. iCuadl es sw
perspectiva de crecimiento?
—Tenemos un plan de negedic pero
todaviz es pronto para hablar de cre-
cimientos. Ahora estamos en unz pri-
mera fase y nos daremos un tempo
para ubicarnos ¢n este mercado y
hacernos un hueco, para que la gente
nos pueda identificar como provee-
dor de servicios financieros. Nuestra
estrategia se dirige hacia un enfoque
de puesta en escena y los praximaos
meses podremos ver objetivos.
—iPor gué en Vigo?

—Vigo v su drea de influencia tiene
uha representacion en el entramado
industrial importante. Estar en Vigo
RO§ PENite tener mayor acceso y
proximidad con el marce empresa-
rial. Pero nuestro mercado es toda
la comunidad gallega y estamos sien-
do muy 2ctivos en guestras acciones
comerciales en wda fa comunidad.
Pere clare, Vigo tiene un peso.

—introducie una mares tan des-
conocida debe ser complicada.
—Es complicado llegar a un mercado
donde somos los nuevos, aungue en
Caralufia tenemos una posicién de
liderazgo. Lsto requiere un esfuerzo
en acciones para identificar muy bien
e} maree al que e quieres dirgir. Lo
quie nos estd avalando es gue tene-
mos una experiencia de 14 afios.

hacia la empresa fomiliae™

Ahora rambién estamos en Madd y
este afio abrimos Valencia ¥ Vigo.
~-dCon quién compiten, bancos,
cajas w otros grupas nancieros?
—Depende de las divisiones. No
tenemos una entidad en Galicla que
atienda -este: abanico de’ servicios
financieros que nosoLos tedemos,
—Y¥z s que cada caso debe ser
analizado de forma individuat
ptm,'idfm&(; estén las oporteni-
dades para ugn inversor gue se
fiaya planteado una gestidn de
patrimonio?

—Exactamente, cadd caso precisa un
andlisis y con cada Cliente hay que
conocer su perfii como inversor,
donde se tiznen en cuenta variables
como expectativas de rentabilidad o
riesgo. A pertir de ahi ideniificamos
las opartenidades gue mejor puedan
encajar en sus objetivos. Pero en el
plazd de dos tres afos una cesta de
fondos gestionada es una alternativa
atractiva para un inversor que viene
buscando un servicio de gestitn de
patimonio, aungue habria que estu-
diar productos parefemplo desde Ia
éprica inmobiliaria o la remta varfa-
bie. Para patrimonios mds impottan- |
wes tenemos la divisidn de capital
riesgo.




